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Résumé

Présentation de Powereo 

Description de l’entreprise Chiffres Clés

La solution connectée et sécurisée du marché Marché
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• Powereo est spécialisée dans le développement de logiciels de gestion
destinés à l'optimisation des processus dans le secteur de la pièce de
rechange automobile, poids lourds, industrie automobile.

• Elle s’adresse à deux principaux types de clients : d’une part, les
plateformes, les grands distributeurs et les grossistes et d’autre part, les
garages et réparateurs indépendants avec deux produits phares :

1. Produit 1 : Un progiciel ERP complet conçu pour les grands acteurs de
la chaîne d'approvisionnement,

2. Produit 2 : Une solution SaaS facilitant la gestion des stocks destinée
aux plus petits acteurs comme les garages et réparateurs.

Un Order Management System (OMS) et un CRM sont disponibles en
option pour garantir une relation client optimisée, intégrée et exploitable.

Le marché de la pièce de rechange automobile connaît une forte croissance en
volume, soutenue par le vieillissement du parc automobile (10,5 ans en
moyenne), entraînant une hausse de 9,3 % du chiffre d'affaires des
distributeurs en 2023. Face à l’augmentation des réparations, les garages
doivent gérer un flux croissant de pièces détachées, et les solutions de
Powereo simplifient leur gestion des stocks, commandes et facturation.

Déjà active sur les pièces détachées pour automobiles, poids lourds et
machines agricoles, Powereo peut étendre son offre à d'autres secteurs de la
mobilité et des appareils électroniques. Ce dernier marché est dynamisé par
la prime à la réparation lancée début 2024, créant de nouvelles opportunités
pour l’entreprise.

• Avec plus de 40 ans d’expérience, Powereo propose une solution 
parfaitement alignée aux besoins de son marché.

• La solution, hautement connectée, intègre l’ensemble des interfaces et 
bases de données métier, offrant une automatisation optimale des flux 
d’informations et de marchandises.

8 *
développeurs
adaptent la solution
aux besoins clients.

12*
ans d’ancienneté moyenne
assurent une maîtrise des
enjeux du marché.

2024 : CA : 1,9M€ / EBE : 0K€
22 salariés dont 8 dév. 

Localisation : quart nord-ouest

*Données RH 2023
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A propos de TwinL Banque d’Affaires

TwinL est un cabinet de conseil en fusions et acquisitions (M&A) spécialisé dans les petites et
moyennes entreprises en France et en Europe. Nous fournissons des services de conseil du
début à la fin de la vente et de l'achat à des entreprises dans un large éventail de secteurs
d'activité dont la valeur de marché est comprise entre 1 et 200 millions d'euros.
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